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Problematica 6§j>

¢,Como lograr el desarrollo de habilidades emprendedoras, en los
alumnos universitarios, si no existe un seguimiento en todos los
niveles de educacion?

¢,Cudles son las acciones que se realizan en los niveles educativos
anteriores, tendientes a la formacion de emprendedores en el
Estado de Sonora?

¢Cémo potenciar las habilidades inherentes a la infancia
relacionadas con la creatividad, iniciativa, resolucion de problemas,
que permitan optimizar los resultados en la educacién formal en
todos los niveles?

Hipotesis
¢Es posible

educacién formal
el desarrollo de
habilidades

emprendedoras?

potenciar a
traves de la
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o ¢EI proceso de
formacion de
emprendedores los
estudiantes de
educacion superior
contribuye a la

integracion de su perfil
de egreso y por ende
les permite saber qué
hacer con lo que
saben?

JUSTIFICACION

El programa de desarrollo de habilidades emprendedoras
estd fundamentado en los Planes de Desarrollo a nivel
nacional y estatal, asi como en lo correspondiente al
sector educativo en los mismos niveles.

v" Plan Nacional de Desarrollo 2007-2012
v' Eje 2 de economia competitiva y generadora de empleos.
v" Plan Estatal de Desarrollo 2003-2009

v Objetivo 5 de elevar los niveles de competitividad, empresas de
calidad mundial y promover una nueva cultura empresarial.

v" Plan Estatal de Educacion 2004-2009

v Eje 2 de Pertinencia de la educacion con el empleo en su
proyecto 3 de formacién de emprendedores.
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El paradigma constructivista en el campo educativo, se considera como
una herramienta Util para el desarrollo de las habilidades
emprendedoras, debido a que el alumno:

« Es visto como un constructor activo
de su propio conocimiento.

*Establece la autonomia moral e
intelectual como objetivo de Ia
educacion.

«El maestro es un promotor del

. i )
desarrollo y de la autonomia de los L
educandos; se privilegia el método de
ensefianza indirecta. - B
m’""’q‘" &_f

* El énfasis debe ser puesto en la

actividad, la iniciativa y la curiosidad del e
aprendiz ante los distintos objetos del

conocimiento.

IMPORTANCIA DEL DESARROLLO DE
HABILIDADES EMPRENDEDORAS

Nifos Emprendedores

!

Jévenes Emprendedores

W

Sector Productivo

! ‘ !

Solucionadores  Innovadores Generadores de
deProblemas  de Tecnologia  Auto Empleo Formal
Recles
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METODOLOGIA

Curso Tal

C-HV
Trabajo Colaboratiive mr\
Enfoque Sistémico
Modelo Educadlivo Basado
en el Aprendizaje

IMPACTO EN LOS ALUMNOS, DERIVADO
DE SU PARTICIPACION:

- Asertividad

- Mayor confianza

- Trabajo en equipo

- Fortalecer el sentido
de responsabilidad

- Iniciativa

- Organizacion

- Entre otras.
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RESULTADOS

PROGRAMAS DE ESTUDIO

4 A 6 ANOS

Temas Contenido Actividades Producta Final
1. Nuestros | 1. Emplea Analizar |25 aciividades que realizan ellos | 1.- Realizar ilustracionss sobre
Recursns. £OMD 3Us papés, hermenas v amigos. los emplecs de sus padres,

henmanos o amigos.

2. 3 Qué oficio me gustaria tanar?
2 Rerursos 1. idemiificar que tipo de recursos de wilizan | Juegoe: jQulénes trabajan agui?
al realizar cara actividad, (Dinam‘t'zm la que & pequefio
2. Reconucer la Importancia del uso E,mmm;mix
adecyado da |os recureos ¥ eu impacio anla lugar que se les indique: por
Economia ¥ en i sociedad. sjenplo: granja.- el ardeiacor, e

QuUE Corta & pasto, et}
é'xt':"“h dades) 1. Compra-Venta 1. Wentificar ol dinero como moreda de | 1. Dibujer en una cartuling los

intercamblo.

2. |dentificar |28 diferenes nominacines de
|s moneda mexicana.

3. Identificar como a trawés del intercambio
de dinero podemos realizar sigunas
actividades como son las de compra v
yants.

diferentes tpos de billetes ¥
con sus respectivas
denominationss.
2, Dinamica de los ITESCA-
PESDS. Los slumnos on equipe,
constitulrin un mencede de blenes
¥ recurscs, gque puedsn ser
intercambiados. Unes jugsman o
1ol de comprasiones y atros = roll
de enmresaros.
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que mas Jes [lame la alendidn,
2. Diefinir que publicidad van  hacer.

4 A 6 ANOS
Temas | Contenido Aclividades Producto Final
2, Aborre - Inversion | Rewdsar les diversas formas de alorro € | inkioran con el procss de sharg,
imversitn que se realizen en el hogar. Widanda Wia alcancia ¢ comenlandg
sobire camo llevan 2 catmo el pocess
da aharro.
1. (Qus es wr presupuesio? Prégemanes 8 sus popas. que
3 Presupsesto " producios o senicos campnen. paE
2 ¢ Safiene ur presupussto en casa? s e sirven, s shoms ¢ cords
3. Muestra| 1. Empresas 1. ldentificar las principales empresas, | 1. Blabsar une maguet: con algna
Cludad 2 Escrslas excuelas y bancas en nuestra ciudad. ;E:ﬂ-mv:uﬁ"
3. Bancos 2 Avalizar | ublcacin de las mismes, d¢ | utiig y qua productss @ Senics
*:m acusrdo a 35 necesidades de la gudad. | efeca.
4. Nuesira| 1.Creactn de wa 1. §Que necesitamos parz hacer una 1, Ll dp ibeoss de epesn detlgn
Empresa engresa ampresz? alras midulos.
2. Dofinir los recursos | 2. ; Quieres estarén en vesta empresa? ;unsrmmm-t;ﬁ
2 susmprese -
3. L0 Qs e Y 408 PO |30 S e s s
hace? aﬂgm@n_lmhrundnm e
4 Definicitn el Nombre e
4. Divicides por empreses. decidinin
Fi{ = oual saed su prodeio y o nombrede
S EMOEaY producio.
4 A 6 ANOS
Temas | Contenido Actividades Producto Final
1. Mercadotesnia | 1, Observer comerciales 0 anunciosde radio | 1, Elaborar una frase de impacio para

uprodus,
2. Madiarte ks ulilzacion de intamet y

b cnmpuasdne Blabarar su logip.
2 Pubiicidad 1. Elahorar su Publicidad, 1. Elaborar sus volantes.
1.1, Manelar programas basicos delz 2 Elehorar sus cansles
cormputzdora, 3. Sige da el casn, slzharar
1.2 Buscar recursas en Infemet para sU | vastimanta, (Diafraz, ufaree, eic)
pubicidad, 4- idser una tencidn pere s
13- Elsbarar su publicidad, producio, {5/ s dael caso)
2- Imagen de su Productn.
3. Dissfio de su | D® acusrdo s su publisidad y su producia,
Stand Decorar su stand.
G.Fera  |Pressntaciin de su | Presenter su producto @ los padres de | Presentacidn do la FERIA
Empresarial | producta, familia asi como & los invitedos & | Ferig | BUPRESARIRL INFANTIL
Infantil Empresanial Infantil.
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PROGRAMAS DE ESTUDIO

7 A 10 ANOS
Temas | Cenlenide Actividades Producio Final
1p0ses | 1 Coremples kisiens | {alaataradel conocinlenia Be  wwplnards  les
[ ] e E WG caodlinierios previos de
Emgezsa? eSS,
2 i bos Fipes de | B0 it Las principaien comamesas de 12 | Recopocs e cierentes Tpss
empresas de acsnds | leasidad y dlesifiearies de anverds 2 12 | de ewpresa, poder elegr e
simidivdaies | aclibdad e desanmilin, pe de pidecis ey
ez deravnlan
SCoememasse | deniicer los recwses nevessios warn | ‘P8 GOSN oo Afeviniss
neeRsiian pe Torer | lsiclar \i MTOATSE ¥ oo parder ki | PP 8 MEGIa0s (s mecesian
TS s recaraoe, e e ——
& Acineies p asiindzs | Shendar unia erpresa por medis de un | Peowaiiionl de s fluds
qerocmn s | ek, dnde g 1. ey (L0 LY o o
O RTRORH, e pUesiEs LU 4.
Jecklieran dor cxgs :#ummew
2 Generengy | L Fomsckindese | Besiv 2 ke miembens gwe loreaeds 30 | Foriracin de les difersnies
suPmpa | PRpRe Gepress y g ol pedpcta gee RakZaR. | papreses, esNstar les
Heron l-_dnsﬂl;ﬂii.'ﬂmi
aljeio] de v awprme §
srsporeices ks jerargeia da
rrion,
7 A 10 ANOS
Tamas | Contenido Actividades Producto Final
2. ¢ Quéncoesiton | 1.Mdentificar recursos mecesarica para | Reconooer s ks ubicackin desu
para su empresa? Ihmhamwmmd#amh arprese 8s cofvenienis, y
Sl MR, definir | localizacion de cada
2 inidar con laelabovadtn de supoducin. | UNG de los daparementos de
S empresa.
3. Actividedes qus Weniificar marcades pera sus products. Idemificar & sus compradores
dehen desarmclerse potenciales, y sus proveedores,
7 SU BMEsa
[ Mecaditeon | t Mercaiieonia 1. ientificar anundios en Revistas, Radio, | 1. Elzborar sulogoliina
Enpresarial Telewisn, que sean relevantes y que les | 2. Bchorar su sogan.
lamen laatencén. 3 Blzborar sulema.
2 Definir cual va & ser sy publicidact y powue.
2. Publigicad 1. Evaluar (cs costos de la publicdad y sus | 1. Eleborer sus ipicos.
hensfidon 2 Elecborar sus volartes.
2. Blaborar s Publicided. 3, Behorar sus certdles.
2.1. Manajar programas bisicos de 4, presentar sy publicided &
lacomputedera. gupe.
ﬁ:.?mdd P §.- eveluar 8 sus Compaens
ORIETIVANENTE.
23, Baborareu publicided.
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7 A 10 ANOS
Temes | Contenido Adtividades Producta Final
3, Disefiode su Stand| De acuerdn & su publicidad y products, | Presentar |a distribucion de su
elabarer su stand, stand, vy ubicacidn de su
product en el mismy,
4, Coshos Evaluar el costa de la elatoracidn de su
producio, desu stend y su publicidad.
4. Feia Presentackindesu | Presentar su producio & los padres de | Presentacion en la Feria
Empesadl | produc familla asi coma & los invtados a l& Feda | Emnpresarial Infantl.
el Erpresasial Infani,

QA e

IManual{de]Desarrollo]de]
d
[paralGruposfdel4talolanos)
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{= Portal de Emprendedores -

Archivo

w &

ELventos;

Me da mucho gusto saber que te interesa conocer lo que ITESCA
realiza para que i puedas ser un NINO EMPRENDEDOR. Los nifios
emprendedores desde pequefios les gusta crear cosas nuevas, son

inteligentes y el estudic es importante para convertirse en lo que
quieren ser: empresarios y profesionales.

e . . Es posible que seas muy observader, te guste hacer equipo con
amigos, te agraden los retos e investigar como las cosas pueden ser
mejores. Enfonces, ¢qué estas esperando?. TU ERES UN NIRO
EMPRENDEDOR. Nosotros queremos conocerte y ayudarte a que
logres le que tu deseas. En esta pdgina pedrds encontrar informacidn
interesante y divertida para que formes tu propia empresa, podrds recibir apoyo y asesoria de otras personas que
han logrado ya alcanzar sus objetivos.

ITESCA., los jévenes emprendedores y YO queremos conocerte.

Gracias

Evaluacion de los Habitos Emprendedores

NOMBRE DEL EVALUADOR GRUPO-SEDE

DATOS GENERALES DEL NINO(A):

Nombre:

Fecha de Nacimiento: Nombre de la Escuela:

Escuela: ( ) Publica ( ) Privada Grado que cursa:

Localidad: Municipio:
0 | Noaparece Nunca
1 | Aparece en forma muy aislada y con apoyo extemno Casi nunca
2 | Aparece ocasionalmente y con apoyo externo En ocasiones
3 | Aparece ocasionalmente, sin apoyo Con frecuencia
4 | Aparece frecuentemente Casi siempre
5 | Aparece siempre Siempre

Marque con el niimero que corresp las siguit consi i para evaluar el perfil emprendedor:

5.- Persuasion
de y satisface las i del it
i en equipo.

I.- Conocimiento de si mismoy Auto confianza o
Identifica sus talentos y los usa para alcanzar sus propésitos. Trabaia
Acttia por iniciativa propia usando sus recursos Influye en los demas.

Identifica, calcula y controla los riesgos al emprender las acciones. Construye redes de apoyo.
Atribuye a sf mismo las causas y consecuencia de sus acciones.

6.-Actitudes y Aptitudes a observar:
¢Es un nifio creativo?

¢Le gusta observar lo que pasa a su alrededor?
¢lees il la il i ?

2.- Vision de futuro

Propone nuevas alternativas para alcanzar sus propésitos.
Visualiza anticipadamente el resultado de sus acciones
Da soluciones fluidas y/o flexible frente a los problemas

7 P r—— ¢lLe gusta imaginar?
Buscay toma oportunidades para resolver sus demandas o exigencias ¢Respeta a su familia, amigos, compafieros y en general a todas las personas que le
ol fon rodean?
3z Motivacifin/de logro) ¢Cuando se le asignan trabajos o es

Busca perfeccionarse y superar comopersona. _________ ¢Se cuestiona constantemente?
Mantiene vitalidad para las

N oy ¢Busca alternativas y soluciones creativas a los problemas?
Cumpis conllos < . ¢Tiene habili sociales
Aplica controles de calidad (hace bien las cosas). ¢+Logra cooperar con otros nifios para trabajar y aprender?
¢Sabe escuchar?
¢Es un nifio que acepta retos
¢Posee un alta autoestima?
¢Desarrolla tolerancia a la frustracion?
¢Laactitud que presenta es positiva?
¢Demuestra gusto por la lectura?

4.- Planificacion
Define metas o propésitos concretos en su desempefio.
Investiga, explora, curiosea, pregunta.
ini i los recursos.
Evalla y corrige las acciones.
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EVENTO EMPRESAS TOTAL DE FACILITADORES
FORMADAS NINOS
Campamento de 8 45 18
verano ITESCA-2004
Campamento de 9 48 18
verano ITESCA - 2005
Campamento 9 49 16
PROVAY - Cécorit
Campamento 12 55 16
PROVAY - Cajeme
13va. Semana 2 5 1
Nacional de Ciencia y
Tecnologia
Jardin de Nifios Benito 7 30 6
Juéarez Hermosillo,
Sonora.
4 Campamentos en 39 240 45
apoyo comunitario
TOTALES 86 472 120

* Impacto Cientifico.
* Impacto Tecnolagico.
* Impacto Social.

* Impacto Econémico.
* Impacto Ambiental.
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Los alumnos.

Datos de Contacto

MAIE. Maria de Lourdes Sanchez Cruz.
Directora del Proyecto
Isanchez@itesca.edu.mx
malusanl0@hotmail.com

Dr. Charles Slater
granby2468@aol.com

Dr. Enrique Farfan Mejia
efarme@hotmail.com

Mtra. Marcela Georgina GOmez Zermefio
marcela.gomez@itesm.mx

ISC. Dulce Amor Julieta Zepeda Gonzélez
dzepeda@itesca.edu.mx
emprende@itesca.edu.mx

Tels. (644) 410-8650 y 51. Exts. 1310y 1311
Carretera Internacional a Nogales Km. 2
Cd. Obregdén, Sonora.
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